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Fundraising - to nauka o pozyskiwaniu pieniedzy na rozwigzywanie réznych probleméw spotecznych.
Fundusze pozyskiwane w Srodowisku, ktéremu majg stuzy¢, mogq sta¢ sie waznym instrumentem
lokalnego rozwoju. Dos$wiadczenia w kreowaniu takich mechanizméw finansowych majg m.in.
organizacje pozarzadowe, ktore integrujg wokoét wspolnych celow roézne podmioty, w tym firmy i
indywidualnych mieszkancéw. Ten sposéb integracji spoteczno$ci upowszechniajg m.in. fundusze
lokalne. Sg to organizacje wyspecjalizowane w zbieraniu pieniedzy, ktorych istotq dziatania jest
pozyskiwanie $rodkéw finansowych na zaspokajanie waznych dla lokalnych spotecznosci potrzeb,
obejmujacych wiele réznorodnych dziedzin zycia. Cze$¢ pozyskanych funduszy pozytkowanych jest na
dziatania biezace np. stypendia dla mitodziezy, jednakze dziatanie funduszy koncentruje sie na
gromadzeniu nienaruszalnego kapitatu tzw. kapitatu Zelaznego, ktory jest inwestowany, a zysk z
inwestycji przeznaczany jest na zaspokajanie potrzeb spoteczno$ci. Fundusze lokalne funkcjonujg w
Polsce od 6 lat i jest ich obecnie 17. tacznie zebraty okoto 5 min zt na poczet kapitatow zelaznych, a
przekazaty ponad 3 min 600 tys. zt na wsparcie lokalnych inicjatyw spotecznych. Jako zrédto zasilania
Nidzickiego Funduszu Lokalnego doskonale sprawdza si¢ system odpiséw od pensji, dokonywanych
przez pracownikow miejscowych instytucji: bankow, szkoét, urzedéw. Drobne datki, nawet jesli
pojedynczo majq niewielkie znaczenie finansowe, w sumie mogq przyczyni¢ sie¢ do rozwigzania
konkretnego problemu. Aktualnie takie odpisy zadeklarowato juz 300 mieszkancow Nidzicy.

Podobne znaczenie spoteczne moze mie¢ 1 % podatku dochodowego, ktory podatnik moze
przekaza¢ na rzecz organizacji posiadajacej status organizacji pozytku publicznego. Wiele organizacii,
ktadac duzy nacisk na promocje tego mechanizmu, zdotato zatrzymac cze$¢ srodkéw finansowych w
swoim lokalnym $érodowisku. Warto zatem promowa¢ mozliwos¢ dywersyfikacji podatkow — poprzez
ogtoszenia w mediach, bezpo$rednie spotkania z mieszkancami, a nawet nawigzywanie wspotpracy z
biurami rozliczeh podatkowych. Paradoksalnie dos¢ ucigzliwy tryb przekazywania 1 % moze wptyngé na
wzmocnienie zaangazowania darczyncy oraz na zacie$nienie jego wiezi z organizacjg przez niego
wspierang. Ludzie, ktérzy rozumiejg na co przeznaczajg pienigdze, stajq sie odpowiedzialni za
rozwigzywanie lokalnych problemdw i chetniej zaangazujg sie w inne inicjatywy w przysztosci. Lista
szczecinskich organizacji pozytku publicznego jest dostepna na stronie www.szczecin.pl/bop/
Najpowszechniejszg forma pozyskiwania srodkéw finansowych przez organizacje na ich dziatalnos¢ sg
zbiorki publiczne. One takze potwierdzajg, ze mate darowizny mogag przyczyni¢ sie do realizowania
waznych celow. Wazne jest by forma zbierania, tak samo jak cele, na ktore sg one przeznaczone, byta
dostosowana do konkretnego miejsca. W jednej spotecznosci planowany skutek odniesie np.
organizacja balu charytatywnego, gdzie indziej skuteczniejsze bedzie zorganizowanie festynu
rodzinnego. Nawet skromne datki mieszkaricow w potaczeniu ze wsparciem sponsoréw przynoszg
wymierne efekty, utatwiajace prace takze samorzadom, gdyz jest im obecnie coraz trudniej
funkcjonowa¢ bez szukania partneréw w organizacjach pozarzadowych. Wynika to chocby z duzej
liczby zadan, ktdrych realizacje organizacje wspieraja, czy z mozliwosci siegniecia po srodki europejskie
— czesto pod warunkiem wspdtpracy z partnerem spotecznym. Patrzac z drugiej strony — organizacje
zyskujg rekomendacje wtadz lokalnych, ktora dodaje wiarygodno$ci w oczach innych partneréw, a takze
partnera w samorzadzie — wigczajacego sie w rozne inicjatywy — i to niekoniecznie poprzez wsparcie
finansowe, ale np. poprzez udostepnienie lokalu. Budowanie tej swego rodzaju symbiozy moze
spowodowac wzrost zaangazowania obywateli i ich dbato$¢ o rozwoj lokalny.




